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Sobre Computers Unlimited

Computers Unlimited es el principal distribuidor europeo para todo Apple, Hogar Digital y Creativo Profesional. Fue establecido en Londres en 1985 por James Sanson, nuestro actual CEO. Computers Unlimited (nombre legal Janson Computers plc) se ha convertido en una empresa paneuropea, integrada por más de 160 profesionales entusiastas en 3 países, con un volumen de negocio anual de 120 millones de euros.

· Establecidos en Londres desde 1985, en 2010 celebramos 25 años en el negocio!

· En 1988 nos convertimos en el único distribuidor del Reino Unido de Quark y Wacom

· En 1995 nos convertimos en distribuidor del Reino Unido para Apple y Adobe

· Nos expandimos a Paris en 2004

· Nos expandimos a Barcelona en 2006

· En 2006 abrimos un nuevo centro de distribución en Radlett, Hertfordshire

· Hoy representamos a más de 100 fabricantes con 3,000 distribuidores en toda Europa

Computers Unlimited no pretende ser un mayorista al uso. No nos conformamos que ser una plataforma logística y financiera. Al contrario, dedicamos muchos esfuerzos a generar demanda para nuestros clientes, con acciones directas a los usuarios finales, ofreciendo así un auténtico servicio de valor añadido.

Y entregando producto pues jugamos con la flexibilidad de tener 3 almacenes en toda Europa (Londres, París y Barcelona) que abastecen las necesidades de cada cliente en cada territorio.

Somos referente en el canal tradicional Apple y en el canal corporativo de creativos. Nuestro siguiente paso es situarnos estratégicamente en el mercado de volumen (retail, electro, telco). Por esta razón precisamos incorporar un Business Development Manager.
Descripción Oferta

Puesto Vacante:
Business Development Manager

Departamento: 
Comercial

Reportando a:
Dirección comercial

Retribución: 

En función de la experiencia

Descripción del puesto:


Tu principal misión será la de introducir y promover nuestros productos dentro del canal de ventas ofreciendo los mejores servicios y buscando siempre la satisfacción de los clientes permitiéndonos ser el principal distribuidor de valor añadido del mercado..

Funciones y Responsabilidades

- Deberás lograr mensualmente los objetivos de venta y marketing.

- Gestionarás los clientes activos, potenciar los clientes y prospección de nuevas de cuentas. Introduciendo nuevos productos y desarrollando el negocio.

- Aumentarás el volumen de negocio.

- Crearás y mantendrás los planes de venta.

- Liderarás y motivarás al equipo de ventas, así como los distribuidores logrando un alto nivel de la cuota de mercado y de ventas.

- Ofrecerás a los clientes más importantes un servicio de valor añadido.

- Formarás e informarás a tu equipo de ventas sobre nuevos productos y avances, así como, del desarrollo de las cuentas que gestione cada uno de ellos.

- Deberás asistir a eventos/conferencias/seminarios del sector.

- Asegurarte que las quejas de los clientes, problemas y consultas se resuelvan de forma satisfactoria y adecuada. Cuando sean relevantes deberás escalarlos al Internal Sales Supervisor.

Requisitos

Requisitos indispensables

- Nivel de inglés alto.

- Disponibilidad para viajar varios días a la semana

- FPII/CFGS

- Experiencia mínima de 2 años desarrollando las funciones anteriormente descritas.

- Experiencia visitando clientes del canal retail y VAR del sector IT/electrónica del consumo.

- Experiencia en gestión y prospección de nuevas cuentas.

- Ser responsable y metódico en su trabajo, entregando los reports en tiempo establecido. Ser puntual. Comunicarse de forma cordial y amable tanto con clientes, como directivos de la empresa y compañeros de trabajo.

- Seguir las normas establecidas: horarios, vestimenta, etc.

- Ser ambicioso, con ganas de mejorar diariamente y mejorar las expectativas.

- Mantener las formas y ser un buen profesional.

- Vehículo propio y carnet de conducir.

- Imprescindible residir en Barcelona.
Requisitos deseables

- Formación universitaria: licenciatura/diplomatura

- Conocimientos empresariales, teniendo visión de negocio.

- Más de 3 años de experiencia como Sales Field.

- Entender y comprender nuestros productos así como nuestra forma de trabajar.

- Formación específica en técnica de ventas, negociación, etc. 

- Población Barcelona.

Experiencia

1. Mínimo 2 años en funciones comerciales externas
2. Mínimo 2 años en canales IT retail, electro y/o telco
